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FREEDiVEとは ①アフィリエイト（成功報酬型）

アフィリエイト広告で何ができる？

これらのことが「成功報酬型」で実施可能
低コスト・低リスク

認知拡⼤

⼝コミサイトや 
ブログサイト等の 

掲載⾯獲得

費⽤対効果

コンバージョンに 
対してのみ 

コストが発⽣

KW検索を⾏った 
ユーザーへの 

多⾓的なアプローチ

コンバージョン数増加
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FREEDiVEとは ②サービス概要

広告主様 ASP アフィリエイター ユーザー

・アフィリエイター 
 のニーズ 
 がわからない
・ASPの業務理解がない

・担当案件が多くてパンク
・成功報酬だから売れる 
 案件しか運⽤しない

・売り上げ事例がないと 
 やりたくない
・商品に知識がない

広告主様 ASP アフィリエイター ユーザー

弊社でASPの代理運⽤を⾏った場合

⼀般的なアフィリエイト広告運⽤では…

ASPと広告主の情報の橋渡し

250施策、戦略考案

広告主への情報補完 ASPの業務フォロー



Copyright ©2021 FREEDiVE Inc. All Right Reserved

なぜ成果を出せているのか ①リクルーティングツール

弊社独⾃のリクルーティングツールにより、上位30位までの記事を抽出し、

「タイトル」や「ドメイン」、「アフィリエイトサイトかどうかの判別」を瞬時に⾏うことが可能

効率的に多数の媒体にアプローチをかけることが可能

抽出結果
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なぜ成果を出せているのか ②施策

CPA調整したい

広告主様

たとえば、こんな悩みはありませんか？

こちらのお悩み、FREEDiVEにて解決します！

上記の他にも、クライアントへ250個のマーケティング施策から提案が可能

「認知拡⼤したい」
・KW設定によるKW拡⼤ 
 ／テールKWのメディア囲い込み 
・SEOとSNSの両軸でのリクルーティング

「CV数を増加したい」
・データに基づいたLP修正提案 
・ツールを⽤いた⼤型リクルーティング

「CPA調整したい」
・エリア別の単価設定 
・CPOを出してメディアごとに単価調整

認知拡⼤したい

CV数を 

増加したい
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なぜ成果を出せているのか ③CV数増加施策の例（LPO）

データに基づいたLP改善（MUGEN WIFI 様）

CVR�1.47倍

ターゲットやペルソナに基づいた 
デザインコンセプトの変更により 

CVRが1.47倍に
ユーザーアンケートのデータ
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なぜ成果を出せているのか ④徹底管理

ファネルでみた担当領域

CV

表⽰回数

クリック

⼀般的な会社

レポーティングツールASP統括管理システム「S8」

FREEDiVEは 
成果の管理にまでコミットできます！

100件のCVが出ているが、 
承認数が5件しかない…

掲載を拡⼤して終わりではなく、 
その後の「掲載⾯の調整」や 
「データに基づいたメディアの単価調整」 
までを実施！
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弊社実績
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実績① MUGEN WiFi様（WiFi事業）

差別化が難しい商品でアフィリエイト1位を取れた理由

その結果… 3ヶ⽉⽬で⽉間1000件に到達 
最⾼⽉間件数はなんと5000件にまで

具体的な施策

① 有⼒アフィリエイターへの 
ヒアリングを実施

② 明確に差別化された 
・商品設計  
・ペルソナ選定  
・LPデザイン 
の設計

CV数の推移
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実績② 琉⽩様（コスメブランド）

転換率をKPIとした運⽤・戦略

その結果… 適切なユーザーに正しい情報を届けられるように 
 定期購⼊をするロイヤルカスタマーの獲得に貢献

具体的な施策
① ユーザー層の徹底分析 

・競合との差別化ポイントの明確化 
・アプローチをかける媒体の精査

② アフィリエイト記事クオリティの改善 
・媒体向け資料の配布 
・最新情報のメルマガ配信 
・商品提供の直接アプローチ

CV数の推移
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実績③ ブライダルジュエリー A社様

Affiliateになかった市場を0から設計・構築

その結果… 地域の店舗の集客率が伸び、 
成果の引き上げに貢献した

具体的な施策

① リクルーティングツールを⽤い、 
数多くのメディアに短期間で打診

② アフィリエイターにセミナーを開講 
他社との差別化や請求の⽅法を教授し、 
掲載⾯の質の向上に繋げた

※詳細数値の公開は不可

CV数の推移
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最後に

設⽴⽇

所在地

事業内容

2016年6⽉3⽇

渋⾕区渋⾕2-14-6  
第2かわなビル 7F

マーケティングコンサルティング業

代表者

取締役

売上⾼

従業員数

今井渉平

都留樹⽣
25名（アルバイト含）

1,300,000,000円

ご覧いただき、ありがとうございました！

ご興味がある⽅、詳細・ご相談は下記より連絡ください。

電話番号 03-4405-4238
メールアドレス afp@freedive.co.jp

お問い合わせフォーム https://freedive.co.jp/contact/business-contact.html


